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Rio de Janeiro, 14 de Junho de 2000

Versão 1.1


Ata de Reunião

Data de Realização: 12 de junho de 2000.

Reunião entre cliente, líder e secretário;
· Duração: 1 hora e 10 minutos;
· O professor falou dos problemas que os documentos entregues apresentavam;
· Quanto ao plano de desenvolvimento, ele alegou que a forma de organização do documento tornava a leitura difícil. Os componentes presentes alegaram que essa organização era a que o MS Project fornecia para o WBS e que não tiveram dificuldades para ler o documento;
· Já quanto ao plano de custos, Julio alegou que faltou uma estimativa de horas gastas por fase de desenvolvimento do projeto e que a “análise de custos” deveria estar junto à parte onde é dito o número de horas gastas no desenvolvimento do projeto por mês;
· Já com relação ao de qualidade, ele apontou as falhas de que pós-condições de atividades distintas não poderiam ser iguais e que falta dizer qual o critério de qualidade adotado em certas atividades;
· Com relação ao contrato, o cliente falou que não deve estar escrito que o pagamento é 10,0 e sim até 10,0 em nota. Houve uma discussão em torno desse ponto, pois num contrato não deve se colocar que se deseja ganhar até tal valor, e sim se coloca o valor e, se for o caso, coloca-se no contrato cláusulas de multa;
· O professor também chamou a atenção por termos escritos no contrato não serem explicitamente encontrados na proposta de projeto, pois eram encontrados sinônimos desses termos. Ele disse que isso causa muita confusão, e, portanto, não é uma boa prática;
· A equipe disse ao cliente que o projeto está em bom andamento, pois as duas primeiras fases do desenvolvimento já foram concluídas e que a terceira está em andamento;
· Julio aceitou a proposta do projeto. Então, a partir da presente data, todos os prazos devem ser respeitados para a entrega dos documentos. Como o contrato não foi assinado no dia em que foi entregue, houve um desvio de 7 (sete) dias com relação à data de finalização do projeto (11 de julho de 2000);
· O cliente já pagou os documentos entregues. Os valores foram os seguintes:
	documentos
	valor recebido
	valor máximo

	Plano de desenvolvimento
	1,0
	1,0

	Plano de custos
	0,2
	0,5

	Plano de qualidade
	0,4
	0,5

	Plano de configuração
	0,4
	0,5

	TOTAL
	2,0
	2,5


Estes valores podem ser alterados se os documentos acima foram revisados e re-entregues.

Quanto à agenda desta reunião:
· O cliente explicitou todas as críticas aos documentos feitos com os componentes presentes do grupo, tal como previsto. 
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